42 edicao
Prémio
José Eduardo

Ermirio de Moraes
— 2025 ——

Inovacdes pela Vida

Guia de Preenchimento do Formulario | do Prémio
José Eduardo Ermirio de Moraes 2025 - Inovacgodes
Pela Vida

APRESENTACAO

Bem-vindo!

Este € o Guia de Preenchimento oficial do Prémio José Eduardo Ermirio de Moraes 2025 - Inovacgées pela Vida!
Esse documento ird guia-lo para o Preenchimento do Formulario de Inscricdo online.

Convidamos vocé a ler na integra o Regulamento (https://accamargo.org.br/institucional/premio-inovacoes-

pela-vida) que apresenta todas as informagdes sobre o Prémio e o processo seletivo.
Antes de preencher o formulario online, leia o Guia de Preenchimento e prepare suas respostas previamente.

Recordamos que serdo aceitas apenas as inscricdes que forem preenchidas e enviadas por meio do Formulario de
Inscricao oficial online e que ndo serdo aceitos formularios encaminhados por e-mail.

Preencha o formulario de forma objetiva, clara e direta. Depois de enviar o formulario, ndo serad possivel editar as

respostas.

ATENCAO, cada resposta deve limitar-se ao tamanho maximo de até 2000 caracteres (com espacos). Respostas
que ultrapassem o tamanho de 2000 caracteres (com espacos) poderao ser desconsideradas.

As perguntas marcadas com * sao obrigatorias

Se tiver alguma duvida, por favor verifique a sessdo de perguntas e respostas (FAQ) no site oficial do Prémio. Se
ainda assim precisar de ajuda, estamos a disposicdo pelo e-mail: inovacao@accamargo.org.br. O atendimento sera

realizado apenas em dias Uteis, em horario comercial, das 9h as 17h e os contatos serdo respondidos em até 48h
apods o recebimento, exceto em fins de semana e feriados.

CRITERIOS DE AVALIACAO:

Os trabalhos serdo avaliados por especialistas seguindo os seguintes critérios da banca:

Critério 1 — Disrupcgao: Observar se a solugdo proposta é apta em resolver o problema identificado, se apresenta

diferenciais frente aos concorrentes e em que grau pode transformar o mercado da salide oncoldgica.

Aspectos chave: soluc@o e grau de inovagdo


https://accamargo.org.br/institucional/premio-inovacoes-pela-vida
https://accamargo.org.br/institucional/premio-inovacoes-pela-vida
mailto:inovacao@accamargo.org.br
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Critério 2 —Alcance e beneficio potencial
Avalia se o problema que a solucdo pretende resolver representa um alto impacto e relevancia para a oncologia
brasileira e se a solucdo tem potencial de resolver demandas relevantes na salde oncoldgica a nivel nacional,

alcancando um grande ndimero de pessoas.

Aspectos chave: problema, alcance e beneficios
Critério 3 - Maturidade:

O critério busca mensurar o grau de maturidade, tanto o nivel de desenvolvimento técnico-cientifico da solucéo,
como a maturidade do negdcio e a robustez da equipe em competéncias necessarias para implementar a solucao.
Identifica quais marcos importantes o empreendimento ja atingiu, como validagdes de mercado, aliancas estratégicas,

investimentos, entre outros.
Aspectos chave: equipe, maturidade tecnoldgica e maturidade de negocio
Critério 4 — Potencial e viabilidade do negécio:

Avalia se o Modelo de Negocio do empreendimento e a solugdo proposta evidenciam a sua viabilidade e
sustentabilidade financeira. Busca entender a lucratividade, os riscos e estratégia e o potencial de neg6cio com o

A.C.Camargo.

Aspectos chave: modelo de negdcio, mercado, escalabilidade, sinergia com o A.C.Camargo

Critério 5 — Robustez Cientifica (Somente Deep Techs)

Avalia a solidez e a validade cientifica da solugcdo proposta. Examina se a metodologia utilizada é rigorosa, se os

dados e resultados sdo confidveis e se ha evidéncias cientificas que sustentam a eficacia da inovacao.

Aspectos chave: metodologia, confiabilidade dos dados e evidéncias cientificas

SECAO 1 - DADOS DO RESPONSAVEL
» Nome completo do responsavel pela inscricao*:
> Género*:

» Foto do representante da solucao*:
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A foto deve ser o representante da solucdo e ndo necessariamente quem esta inscrevendo no formulario.

Essa FOTO sera usada para divulga¢des, como a Revista Oficial (impressa e digital) do Prémio, e outros materiais de
comunicacao relacionados ao Prémio.

Requisitos para a Foto do Representante pela Inscricdo:

[ Formato de arquivo JPG ou PNG

[ Resolugdo: minimo 2.000 pixels

A foto deve ser de busto: busque enquadrar a foto de forma que aparega a face inteira, sem corte, e a
parte superior do tronco. Nao envie foto de corpo inteiro, foto em que aparece outras pessoas ou
objetos de fundo.

"1 A foto deve ser tirada com fundo Branco ou neutro, claro

[ A foto deve ser tirada em local com boa iluminacao.

Ao compartilhar o Link URL da foto, ndo esquega de remover bloqueios de acesso a imagem compartilhada para
download.

» Informe o CEP de sua residéncia*:
» Cidade de residéncia:

» Estado de residéncia:

» Telefone celular*

> E-mail*:

O E-mail cadastrado sera a principal forma de comunicacdo dos Organizadores do prémio com os inscritos.
» Confirme seu E-mail*:

» Como ficou sabendo do Prémio?*

(Selecione uma opcao)

Redes sociais/site do A.C.Camargo
Sites ou Redes Sociais de Apoiadores do Prémio
[ Outros Sites ou Redes Sociais Divulgacdo interna do A.C.Camargo
71 Next Frontiers to Cure Cancer
Indicacdo de profissional do A.C.Camargo
Indicacdo de outro profissional da area de saude ou academia
[ Indicacdo de outro profissional/colega do setor privado
71 QOutros

> Vocé identifica um possivel conflito de interesse na sua participacao, ou da sua empresa, no Prémio
e/ou processo seletivo conduzido pelo A.C.Camargo Cancer Center como instituicido responsavel *

*Caso tenha respondido SIM, por favor descreva o conflito de interesse:
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[ Descreva o possivel conflito de interesse identificado

» Vocé ja se inscreveu em uma das edi¢oes anteriores do Prémio José Eduardo Ermirio de Moraes?*
1 Sim
[] Néo

> Vocé esta se inscrevendo como*:

(Escolha apenas uma opgao)

Pessoa Juridica
Pessoa Fisica

SECAO 2 - PESSOA JURIDICA

PARA INSCRICOES DE PESSOA JURIDICA:

» Nome Fantasia da empresa*
» Razédo Social*

» Qual o ano de fundacao da sua empresa? *

SECAO 3 - SOBRE A SUA SOLUCAO

INFORMAGCOES GERAIS

Orientacoes:
» Nome da solucao*

» Descreva detalhadamente sua solugao*:

- Sua natureza (novo método, procedimento, abordagem, tecnologia etc.)

- Sua finalidade e dor de mercado

- Destaque os beneficios e o impacto esperado, qualitativos e quantitativos (exemplo: impactos financeiros,
economia de recursos, reducao de tempo, ganho de eficiéncia e melhora em desfechos clinicos e na saude)

Descreva do que se trata sua solugdo, no que consiste (produto/servigo/processo/outro tipo), qual sua natureza (e.g., novo
método, procedimento, abordagem, tecnologia etc.), sua finalidade, assim como outras eventuais informacbes que o
caracterizem.

> Selecione abaixo qual a categoria que sua solucido se enquadra:*
(Escolha apenas uma opcao)

Deep Techs: Iniciativas cientificas de potencial empreendedor para oncologia: Solu¢des/empresas
nascidas com base em resultados de pesquisa cientifica e/ou inovacdes tecnoldgicas que tenham intengédo
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de virar negdcio e chegarem ao mercado. As Deep Techs geralmente sdo desenvolvidas por estudantes,
engenheiros, cientistas e pesquisadores, possuem maiores desafios de escala de reproducao e distribuigéo,
estdo relacionadas a certo grau de incerteza sobre suas aplicacdes comerciais, necessitam de altos
investimentos, demandam maior tempo de validacdo, por meio de estudos cientificos complexos e/ou
ensaios clinicos, e necessitam de evidéncia de seguranga e eficacia para obterem aprovacdo de 6rgaos
regulatérios antes de irem ao mercado. Alguns exemplos de solu¢des de Deep Techs sdo: produtos
biotecnoldgicos, novos medicamentos ou terapias, vacinas, tecnologias para diagnodstico, dispositivos,
outros.

[ Digital Health: Solugoes Digitais de potencial empreendedor para oncologia: Propostas de solugdes
digitais inovadoras para a saude oncoldgica brasileira, que tenham intencdo de virar negécio e chegarem
ao mercado. Digital Healths sdo empreendimentos nascidos com base na investigacao de necessidades
ndo atendidas de mercado, ndo possuem ou possuem poucas limitacdes de escala de reproducdo e
distribuicdo, além de menores exigéncias regulatérias antes de irem a mercado. Alguns tipos de solu¢des
que se enquadram nessa categoria sdo: telemedicina, softwares, wearables, Inteligéncia Artificial, 10T,
Realidade Virtual ou Aumentada, Computacdo Quantica, Big Data, servicos e/ou modelos de negdcios
inovadores, outros.

» Marque abaixo a opcao que mais se aproxima do seu tipo de solucao:*

Acesso a Saude
[l Diagnostico ou estadiamento
1 Dispositivos Médicos
Educacao de Pacientes/ Publico em Geral
Educacdo/ Capacitacdo de Profissionais da Saude
[ Experiéncia/ Navegacao do paciente
Gestdo em Saude
Inteligéncia Artificial (Al) ou BigData
[l Medicina Personalizada ou de Precisdo
71 Novas Terapias e Tratamentos
Novas drogas ou imunobiolégico
Prevencao e rastreio
1 Prontuario eletrénico dos pacientes
] Proteses e Orteses
Reabilitacdo
Redes de estabelecimentos
[l Suporte a tomada de decisdo
11 Telemedicina
Wearables ou loT

SECAO 4- VIDEO PITCH

» Video Pitch de até 3 min apresentando a solugao*

ATENGAO:
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e O Video Pitch sera o principal material pelo qual as inscricbes serdo avaliadas pelo Comité de Avaliacdo e o
Formulario de Inscricao sera um material de apoio.

e O video deve ser enviado por meio do Formulario de Inscrigées, no campo especifico para colar o LINK do
seu Video Pitch. Os videos enviados fora do Formulario de Inscricdes ndo serdo considerados.

e Para gerar o LINK do seu Video Pitch, realize o upload na plataforma YouTube e compartilhe o Link no
campo especifico no Formulario de Inscrigao.

Orientacoes para a gravacao do video:

Roteiro

Recomendamos que, antes de comecar a gravar, vocé faca um planejamento do conteldo do video por meio da
criacdo de um roteiro. E importante que as informacdes sejam transmitidas com clareza e de forma a prender a
atencgdo do interlocutor. Treine antes de gravar.

O Video Pitch deve conter alguns aspectos essenciais a serem apresentados e tem o objetivo de trazer, de forma
clara, um entendimento pelo interlocutor sobre a sua solucdo. Nao é necessario incluir todas as informacées do
negdcio, mas é importante despertar o interesse do ouvinte para o desejo de conhecer mais. Para isso, vocé pode
produzir seu video usando conceitos do storytelling, uma forma de contar uma histéria, utilizando elementos
especificos (personagem, ambiente, conflito e uma mensagem) e um roteiro com comego, meio e fim, para transmitir
uma mensagem de forma inesquecivel ao conectar-se com o leitor no nivel emocional.

Atencéo: o Video Pitch NAO deve ser um video institucional.
O Video Pitch deve ter até 3 minutos de duracdo e o roteiro deve conter os seguintes topicos:

e Qual problema a solucéo resolve?
Quais os publicos afetados pelo problema e qual o impacto do problema?
Descreva a sua solucdo e como ela resolve o problema.
Por que sua solucdo é inovadora e como se diferencia no mercado?

Ambiente e Qualidade

e lluminagao - escolha um local bem iluminado para gravar o seu video. O excesso e a falta de iluminagdo
fardo com que seu video perca detalhes importantes na hora da demonstragao;

e Audio - utilize microfone para o audio ficar melhor. Escolha um ambiente silencioso, livre de ruidos que
interfiram no audio;

e Estabilizacdo - Ao manipular a cdmera, faca movimentos suaves ou faca o uso de tripés ou suportes que

mantenham a camera estavel;

Qualidade - Procure gravar o video com boa qualidade e resolugdo. Apds a gravacao, assista e confira a
qualidade da imagem e audio;

71 Recursos Visuais - E permitido o uso de recursos visuais que tragam mais clareza, dinamismo e que
ilustrem o contetdo do video;

Faca upload do seu video no site ou coloque o endereco do youtube no link indicado (ndo esqueca de deixar
o video como nao listado para termos acesso ao contetido).
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SECAO 5- ESTAGIO DE DESENVOLVIMENTO

Busca responder qual é o grau de maturidade tecnoldgica do produto ou servigo, seu estagio de desenvolvimento.

» Na sua avaliacao, qual é o Nivel de Prontiddo de Tecnolégica da solucao, com base no Technology
Readiness Level (TRL)?*

TRL O TRL 1
Ideia Pesquisa basica

TRL 2 TRL 3 TRL 4 TRL 6

Formulagio da Pesquisa aplicada Teste em escala Protétipo de teste
tecnologia Testes laboratoriais £ prova reduzida Situagio préxima a do
Concepgio de possiveis e Validagio da teconologia em Fmarier st
aplicagbes ambiente controlado

Conceitos ainda néo foram Identificagio do lastro de
testados: conheciments.

TRL 8 TRL 9
Fase pré-comercial Aplicacdo da

Teenologia pronta e validada tecnologia
‘em ambiente real

O produto estd pronto para i
30 mercado

B Concerto [ Protétipo [ Validacdo (@ Produc&o

TRL 1 a 3 — Conceito: abrange desde o conceito / pesquisa cientifica em estagio inicial até a prova de
conceito experimental para a tecnologia, realizacdo de pesquisas com estudos investigativos e/ou
laboratoriais;

TRL 4 a 5 - Protoétipo: entre a validacao funcional dos componentes em ambiente laboratorial e ensaios
pré-clinicos a validacdo das fungdes criticas dos componentes em ambiente simulado relevante;

TRL 6 a 7 — Validacao: testes em escala piloto do protétipo em ambiente préximo ao real e/ou inicio dos
ensaios clinicos até a validacao do protétipo em um ambiente operacional;

TRL 8 a 9 — Producéo: tecnologia qualificada e validada em ambiente real em fase operacional a aplicacdo
da tecnologia, onde o produto esta pronto para ser langado no mercado.

Selecione 1 opgao:
T TRL1
7 TRL2
7 TRL3
1 TRL4
[ TRL5
[ TRL6
0 TRL7
77 TRL8
[ TRL9

> Selecione as opc¢oes que estao relacionadas ao modelo de negoécio da sua solugao? *

Assinatura

Freemium

71 Licenciamento

[ Marketplace

71 Investidor anjo

[ Servicos

71 SAAS [Software as a Service- Software como servico]
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Venda direta
Qutros

*Caso tenha colocado a opgao de outros, por favor, especificar.

» Sua solucao possui Propriedade Intelectual? *

1 Sim
1 Nao
[ N&o, mas tem potencial de Propriedade Intelectual

*Caso tenha respondido SIM:

» Quais opc¢oes fazem parte da estratégia de sua Propriedade Intelectual *

Desenho Industrial

[ Direitos Autorais

[ Patente concedida

Patente depositada

Registro de marca

(1 Segredo Industrial

[l Temos registro de programa de computador

*Selecione quantas desejar.
*Caso tenha respondido Nao, mas tem potencial de Propriedade Intelectual:

> Especifique*

SECAO 6- SOBRE SEU NEGOCIO

Buscamos entender o nivel de maturidade e de investimento da sua solucao.

> Qual a rodada de investimento atual?*

Sem investimento externo
Investimento-anjo
Pré-seed

Seed

Série A

Série B

Série C em diante

Nao busco investimentos

*Selecione apenas uma opcao

» Que tipo de investimenro sua solucao ja recebeu?*

Né&o recebeu nenhum recurso externo
Recursos proprios
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Financiamento via FAPESP

Financiamento via FINEP

Financiamento via linhas de crédito (BNDES, etc).
Investidor anjo

Grants internacionais

Fundos de capital privado
*Selecione quantas desejar.

» Na sua avaliacao, qual é o estagio de desenvolvimento do seu produto? Selecione uma das opc¢oes

abaixo.*

LEIA COM ATENCAO a descricio completa e exemplos de cada tdpico apresentado abaixo para responder
corretamente em qual destas opc¢bes o seu negocio se enquadra melhor.

Ideacdo e validacao do problema

Ideacao e validacao do problema: Exploracdo de quais sdo as causas do problema que vocé quer
resolver, escutar o potencial cliente, entender suas dores, refinar e aprofundar a percepgéo e

entendimento do problema.
EXEMPLOS PARA DEEP TECHS: EXEMPLOS PARA DIGITAL HEALTH:

Penso em iniciar uma trajetéria empreendedora. Dedico-me a [ Estou iniciando minha atuacdo empreendedora. Ja

pesquisa cientifica/tecnolégica e reconhego em minhas
producdes potencial em se tornar um novo produto ou
servi¢o para o mercado. Estou me dedicando a identificar e
conhecer melhor o problema de mercado que quero resolver.

[ Estou iniciando minha atuacdo empreendedora. Com base no
meu conhecimento/desenvolvimento cientifico/tecnoldgico, ja
identifiquei e analisei o problema de mercado que quero
resolver, mas ainda estou explorando possibilidades e ideias
de negdcio.

identifiquei e analisei o problema que quero resolver, mas
ainda estou explorando possibilidades de solucdes e ideias
de negdcio.

Estou iniciando minha atuagdo empreendedora. Ja
identifiquei e analisei o problema e tenho uma ideia da
solucdo que irei inserir no mercado. Estou neste momento
me dedicando a conhecer melhor meu cliente, sua
necessidade, e validando a proposta de valor para refinar
minha ideia de negdcio.

Validacao da solucao (Problem-solution Fit)

Validacao da solucao (Problem-solution Fit): Ja estou empreendendo e nesse estagio, o foco é a
prototipacdo do produto/servico e testa-lo para validar a proposta de valor e se atende as necessidades
do cliente. Fase de encontrar o MVP (Produto Minimo Viavel, em portugués), que é uma versao simples
do produto final, mas que ainda contém as principais funcionalidades que fazem o produto agregar valor,
e expor o MVP a uma pequena parcela do publico-alvo para analisar o seu nivel de aceitagdo por parte
dos consumidores. Estagio ainda em fase inicial de desenvolvimento, sem nenhuma receita consistente
sendo gerada.

EXEMPLOS PARA DEEP TECHS: EXEMPLOS PARA DIGITAL HEALTHS:

[ Estou desenvolvendo um protétipo funcional do meu
produto/servico/processo e estou testando suas
funcionalidades em ambiente controlado.

Com base no meu conhecimento/desenvolvimento
cientifico/tecnoldgico, identifiquei o problema de mercado que
quero resolver e ja tenho uma ideia da solugdo que irei inserir
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no mercado. Estou neste momento me dedicando a conhecer
melhor meu cliente, sua necessidade, e validando a proposta de
valor para refinar minha ideia de negécio.

1 Com base no problema de mercado que quero resolver com
minha solugdo, estou desenvolvendo/adaptando um protétipo
funcional do meu produto/servico/processo e estou testando
suas funcionalidades em ambiente controlado.

1 Com base no problema de mercado que quero resolver com
minha solucédo, desenvolvi um protétipo funcional do meu
produto/servigo/processo e estou realizando um piloto para
demonstracao experimental em uma amostra de clientes,
validando se a proposta de valor e funcionalidades contemplam
as principais necessidade do meu cliente.

1 Desenvolvi um protétipo funcional do meu
produto/servigo/processo e estou realizando um piloto para
demonstracdo experimental em uma amostra de clientes,
validando se a proposta de valor e funcionalidades
contemplam as principais necessidade do meu cliente.

Validacdo comercial (Product-market Fit)

Validacao comercial (Product-market Fit): Estdgio de entender como comercializar sua solugdo no
mercado e se o seu produto/servico possui aderéncia no mercado. Aqui entram discussdes como
precificacdo, canal de venda, discurso comercial e relevancia do diferencial competitivo.

EXEMPLOS PARA DEEP TECHS: EXEMPLOS PARA DIGITAL HEALTHS:
Com base no meu conhecimento/desenvolvimento
cientifico/tecnoldgico, estou aplicando ou no processo de
validacdo/aprovacdes regulatérias aplicaveis da minha solucéo.
Meu MVP do produto/servico/processo ja existe e ja possui as
aprovacdes regulatorias necessarias para comercializagdo. Nesse
momento tenho trabalhado para realizar minhas primeiras
vendas e validar minha solugdo no mercado, a partir de
evidéncias que mostrem que ela agrega valor para os clientes.

[ Meu MVP do produto/servico/processo ja existe. Nesse
momento tenho trabalhado para realizar minhas primeiras
vendas e validar minha solugdo no mercado.

Tracao

Tragao: Neste estagio a startup ja tem sua operacdo estabelecida e girando com agilidade. E nessa fase
que a empresa consegue estruturar de forma estavel o seu modelo de negdcio. Fase em que ja se
conseguiu conquistar uma base de clientes robusta, os processos e indicadores chave do negdcio estdo
padronizados e automatizados para atingir a etapa de escala.

EXEMPLOS PARA DEEP TECHS: EXEMPLOS PARA DIGITAL HEALTHS:

T Meu produto/servigo/processo foi validado no mercado e ja
realizei minhas primeiras vendas. Neste momento estou
estruturando a gestdo da minha organizacéo e refinando meu
modelo de negécio a fim de torna-lo escalavel (em termos de
reproducao e distribuicdo) e lucrativo.

[ Meu produto/servi¢o/processo foi validado no mercado e ja
realizei minhas primeiras vendas. Neste momento estou
estruturando a gestdo da minha organizacéo e refinando
meu modelo de negdcio a fim de torna-lo escalavel e
lucrativo.

Escala

Escala: No estadgio de expansdo o empreendedor foca seus esforcos no crescimento exponencial da
operacao e em aumentar sua base de clientes sucessivamente, mas mantendo os custos enxutos.

EXEMPLOS PARA DEEP TECHS:

Meu negdcio esta estruturado e pronto para crescer. A intengao
é expandi-lo no curto/médio prazo.

EXEMPLOS PARA DIGITAL HEALTHS:

[ Meu negdcio esta estruturado e pronto para crescer. A
intencdo é expandi-lo no curto/médio prazo.
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> Selecione as opg¢oes que estao relacionadas ao modelo de receita do seu negécio? *

B2B (Business to business)
B2B2C (Business to business to consumer)
B2C (business to consumer)
B2G (business to government)
P2P (peer to peer)
D2C [direct to consumer]
Outras

*Selecione quantas desejar.

> Qual a soma dos recursos financeiros ja captados, incluindo publico e privado?*

Nuca recebi recursos financeiros
N&o estou em busca de recursos financeiros
Ja captei até R$ 50 mil

0 Ja captei entre R$ 50 a R$ 200 mil

0 Ja captei entre R$ 200 a R$ 500 mil
Ja captei entre R$ 500 a R$ 1 milhdo
Ja captei entre R$ 1 milhdo a R$ 5 milhdes
Ja captei acima de R$ 5 milhdes

*Selecione apenas uma opcao

» Marque a opcao referente a dados de faturamento anual do empreendimento*:

Ainda nao estou faturando

O faturamento atual é de até R$ 10 mil

O faturamento atual esta entre R$ 10 a R$ 50 mil

O faturamento atual esta entre R$ 50 a R$ 200 mil

O faturamento atual esta entre R$ 200 a R$ 500 mil

O faturamento atual esta entre R$ 500 mil a R$ 1 milhdo
O faturamento atual estd acima de R$ 1 milhdo

SECAO 7- CONSENTIMENTO

» Termo de adeséo/aceite do regulamento do Prémio*

[TACEITO OS TERMOS DO REGULAMENTO: Ao selecionar o presente campo, vocé ACEITA, de forma livre e inequivoca, aos
termos do Regulamento do Prémio José Eduardo Ermirio De Moraes 2025 - InovagBes Pela Vida, disponivel no link acima.
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» Termo de consentimento

Nos termos da Lei n® 13.709/18 (Lei Geral de Protecéo de Dados ou “LGPD”), o A.C.Camargo Cancer Center gostaria de coletar
seus dados pessoais para o envio de e-mails e comunicagdes eletrénicas, a fim de facilitar a divulgacao de atualizagdes sobre o
A.C.Camargo Cancer Center e inovagao.

Vocé tem o direito de revogar o seu consentimento a qualquer momento por meio do envio de uma solicitagdo para o e-mail
inovacao@accamargo.org.br.

Para saber mais sobre nossas diretrizes de Privacidade pelo endereco: https://accamargo.org.br/privacidade

[ TAo selecionar o presente campo, vocé declara CONSENTIR, de forma livre e inequivoca, que: o A.C.Camargo Cancer Center
coletem seus dados pessoais (i.e., nome; e-mail) para enviar e-mails e outras formas de comunicacdo eletrénica sobre o
A.C.Camargo Cancer Center, sobre o Prémio e/ou sobre inovagéo.

[ ] Ao selecionar o presente campo, vocé declara NAO CONSENTIR com a utilizagio de seus dados pessoais para comunicacdes
sobre 0 A.C.Camargo Cancer Center, sobre o Prémio e/ou sobre inovagéo
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