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Guia de Preenchimento do Premio José Eduardo
Ermirio de Moraes 2024 - Inovacoes Pela Vida

APRESENTACAO

Bem-vindo!

Este é o Guia de Preenchimento oficial do Prémio José Eduardo Ermirio de Moraes 2024 - Inovacoes pela Vida!
Esse documento ird guia-lo para o Preenchimento do Formulario de Inscri¢cdo online.

Convidamos vocé a ler na integra o Regulamento (https://accamargo.org.br/institucional/premio-inovacoes-

pela-vida) que apresenta todas as informacgdes sobre o Prémio e o processo seletivo.
Antes de preencher o formulario online, leia 0 Guia de Preenchimento e prepare suas respostas previamente.

O Prémio é o resultado de uma parceria do A.C.Camargo Cancer Center com a Familia José Ermirio de
Moraes Neto, sua colaboradora histdrica e tem como objetivo catalisar solucdes inovadoras capazes de
impactar positivamente a expectativa e qualidade de vida do paciente oncoldgico.

Recordamos que serdo aceitas apenas as inscricdes que forem preenchidas e enviadas por meio do Formulario de
Inscricdo oficial online e que ndo serdo aceitos formularios encaminhados por e-mail. Preencha o formulario de
forma objetiva, clara e direta. Depois de enviar o formulario, ndo serd possivel editar as respostas.

ATENGCAO, cada resposta deve limitar-se ao tamanho maximo de até 2000 caracteres (com espacos). Respostas
que ultrapassem o tamanho de 2000 caracteres (com espagos) poderdo ser desconsideradas.

Se tiver alguma duvida, por favor verifique a sessdo de perguntas e respostas (FAQ) no site oficial do Prémio. Se
ainda assim precisar de ajuda, estamos a disposicdo pelo e-mail: inovacao@accamargo.org.br. O atendimento sera

realizado apenas em dias Uteis, em horario comercial, das 9h as 17h e os contatos serdo respondidos em até 48h
apods o recebimento, exceto em fins de semana e feriados.

As perguntas marcadas com * sdo obrigatorias


https://accamargo.org.br/institucional/premio-inovacoes-pela-vida
https://accamargo.org.br/institucional/premio-inovacoes-pela-vida
mailto:inovacao@accamargo.org.br

DADOS DO PROPONENTE

» Nome completo do responsavel pela inscricao*:

> Data de nascimento*:

Escreva no formato: dd/mm/aaaa

> Género*:

» Cargo/papel principal na iniciativa*:

O O0Oo0ooooo-g

Fundador / Co-Fundador
Sécio/Partner

CEO

Inventor

Pesquisador

Aluno de Pés-Graduacao
CsO

Diretor Executivo

> Cidade de residéncia*:

>

Estado de residéncia*:

> Pais de residéncia*:

> Telefone celular*

> E-mail*:

O E-mail cadastrado seré a principal forma de comunicacdo dos Organizadores do prémio com os inscritos.

> De qual publico vocé faz parte*:

(Escolha apenas uma opcao)

]
]
g

g

Empreendedores ou representantes de startups;

Profissionais de area de saude;

Integrantes da comunidade atual e prévia do A.C.Camargo Cancer Center (pacientes e colaboradores do
hospital);

Integrantes da Rede Alumni do A.C.Camargo Cancer Center (ex-pesquisadores, ex-estudantes de pods-
graduacdo do A.C.Camargo Cancer e ex-residentes);

Pesquisadores, professores e estudantes de graduacédo e pos-graduagdo de institui¢cdes de ensino superior
(IES) sediados no Brasil;

Representantes de associacOes de classe ou de pacientes ligados a oncologia.

» Como ficou sabendo do Prémio?*



(Escolha quantas opcSes desejar)

Redes sociais/site do A.C.Camargo

Sites ou Redes Sociais de Apoiadores do Prémio

Outros Sites ou Redes Sociais Divulgagdo interna do A.C.Camargo
Next Frontiers to Cure Cancer

Indicacdo de profissional do A.C.Camargo

Indicacdo de outro profissional da area de saude ou academia
Indicacdo de outro profissional/colega do setor privado

I Y I I

QOutros

» A iniciativa possui motivacdo ou qualquer espécie de vinculo politico-partidario e religioso em sua
forma de atuacao e que possam comprometer a idoneidade do Prémio José Eduardo Ermirio de

Moraes?*
1 Sim
1 Nao

> [Essa mesma iniciativa/solucao ja foi inscrita, no ano de 2024, em outras premiagdes do Prémio José
Eduardo Ermirio de Moraes realizadas pela Familia José Ermirio de Moraes Neto com outros parceiros,
caso se trate da mesma solugao?*

*Responder SIM somente se tiver inscrito o mesmo projeto/solucdo. Caso seja uma solucdo diferente, escolher a

opcao NAO.
[l Sim
[l Naéo

» Vocé ja se inscreveu em uma das edicoes anteriores do Prémio José Eduardo Ermirio de Moraes?*

] Sim
[] Nao

> Se sim, descreva quais as evolucdes no desenvolvimento da solucdo e do negécio desde a ultima
inscricao.

> Vocé esta se inscrevendo como*:

(Escolha apenas uma opgdo)

[l Pessoa Juridica
[l Pessoa Fisica

PARA INSCRICOES DE PESSOA JURIDICA:
» Nome Fantasia da empresa*

» Razao Social*

> CNPJ*



» Tipo*

g
g
g
g

Empresa privada

Organizacao da sociedade civil
Universidade/ Centro de pesquisa
Outro. Especificar:

» Qual o ano de fundagdo da sua empresa?*

INFORMAGCOES GERAIS

Orientacodes:

E importante preencher o formulario cuidadosamente, com clareza, demonstrando profundo conhecimento sobre o

problema e o mercado a que se aplica a solugdo. Sempre que possivel, justifique suas respostas com dados

quantitativos. Respostas detalhadas e bem embasadas levardo a melhor compreenséo e pontuacdo da sua solucdo

pelos avaliadores.

Lembre-se de verificar o tamanho das suas respostas. Cada resposta deve limitar-se ao tamanho maximo de até

2000 caracteres (com espacos). Respostas que ultrapassem o tamanho de 2000 caracteres (com espagos) poderdo
ser desconsideradas.

» Nome da solugao*

» Selecione abaixo qual a categoria que sua solucido se enquadra:*

(Escolha apenas uma opgdo)

0

Deep Techs: Iniciativas cientificas de potencial empreendedor para oncologia: Solucdes/empresas
nascidas com base em resultados de pesquisa cientifica e/ou inovacdes tecnoldgicas que tenham inten¢édo
de virar negécio e chegarem ao mercado. As Deep Techs geralmente sdo desenvolvidas por estudantes,
engenheiros, cientistas e pesquisadores, possuem maiores desafios de escala de reproducéo e distribuigéo,
estdo relacionadas a certo grau de incerteza sobre suas aplicacdes comerciais, necessitam de altos
investimentos, demandam maior tempo de validacdo, por meio de estudos cientificos complexos e/ou
ensaios clinicos, e necessitam de evidéncia de seguranca e eficacia para obterem aprovacdo de 6rgéos
regulatérios antes de irem ao mercado. Alguns exemplos de solu¢des de Deep Techs sdo: produtos
biotecnoldgicos, novos medicamentos ou terapias, vacinas, tecnologias para diagnodstico, dispositivos,
outros.

Digital Health: Solucdes Digitais de potencial empreendedor para oncologia: Propostas de solu¢des
digitais inovadoras para a saude oncoldgica brasileira, que tenham intencao de virar negécio e chegarem
ao mercado. Digital Healths sdo empreendimentos nascidos com base na investigacao de necessidades
nao atendidas de mercado, ndo possuem ou possuem poucas limitacdes de escala de reproducdo e
distribuicdo, além de menores exigéncias regulatorias antes de irem a mercado. Alguns tipos de solu¢bes
que se enquadram nessa categoria sdo: telemedicina, softwares, wearables, Inteligéncia Artificial, loT,
Realidade Virtual ou Aumentada, Computacdo Quantica, Big Data, servicos e/ou modelos de negdcios
inovadores, outros.

» Marque abaixo a opcao que mais se aproxima do seu tipo de solucao:*



e e s By [ |

» Selecione abaixo a principal etapa do cuidado oncolégico a qual sua solucao se aplica:*

OO o0ooogooo

» Caso a sua solucao seja voltada a atender um ou mais tipos de cancer, marque uma das opc¢oes abaixo:

OO0 o0 oo ooo oo ogoogoo-g

*

Acesso a Saude

Prevencao

Educacéo de Pacientes/ Publico em Geral
Educacao/ Capacitacdo de Profissionais da Saude

Diagndstico

Medicina Personalizada ou de Precisdo
Prontuario Eletronico de Pacientes
Novas Terapias e Tratamentos
Novas Drogas ou Imunobioldgicos
Dispositivos Médicos

Proteses e Orteses

Telemedicina

Suporte a tomada de decisao
Gestdo em Saude

Experiéncia/ Navegacao do paciente
Inteligéncia Artificial (Al) ou BigData
Wearables ou loT

Redes de estabelecimentos

Outros

Educacdo de pacientes e/ou familiares
Ensino (Profissionais da saude)
Diagnostico ou Estadiamento

Preparo ou Planejamento do tratamento
Tratamento

Acompanhamento pds-tratamento e/ou reabilitacdo
Gestdo de processos em saude/hospitalar

Néo especifico: voltado para o publico oncoldgico em geral

Mama
Ginecoldgicos
Dermatoldgicos
Pulméo / Térax
Aparelho digestivo
Uroldgico
Hematologicos
Osseos

Cabeca / Pescoco
Sistema Nervoso Central
Mais de um tipo
Outros



» Video Pitch de até 3 min apresentando a solucao*

ATENGAO:

e O Video Pitch sera o principal material pelo qual as inscri¢des serdo avaliadas pelo Comité de Avaliagdo e o
Formulario de Inscricdo serd um material de apoio.

e O video deve ser enviado por meio do Formulario de Inscri¢oes, no campo especifico para colar o LINK do
seu Video Pitch. Os videos enviados fora do Formulario de Inscricdes ndo serao considerados.

e Para gerar o LINK do seu Video Pitch, realize o upload na plataforma YouTube e compartilhe o Link no
campo especifico no Formulario de Inscricao.

Orientacdes para a gravacao do video:

Roteiro

Recomendamos que, antes de comecar a gravar, vocé faca um planejamento do contetdo do video por meio da
criacdo de um roteiro. E importante que as informacdes sejam transmitidas com clareza e de forma a prender a
atencao do interlocutor. Treine antes de gravar.

O Video Pitch deve conter alguns aspectos essenciais a serem apresentados e tem o objetivo de trazer, de forma
clara, um entendimento pelo interlocutor sobre a sua solucdo. Ndo é necessario incluir todas as informacdes do
negdcio, mas é importante despertar o interesse do ouvinte para o desejo de conhecer mais. Para isso, vocé pode
produzir seu video usando conceitos do storytelling, uma forma de contar uma histéria, utilizando elementos
especificos (personagem, ambiente, conflito e uma mensagem) e um roteiro com comeco, meio e fim, para transmitir
uma mensagem de forma inesquecivel ao conectar-se com o leitor no nivel emocional.

Atencao: o Video Pitch NAO deve ser um video institucional.

O Video Pitch deve ter até 3 minutos de duracdo e o roteiro deve conter os seguintes topicos:

e Qual problema a solugdo resolve?

e Quais os publicos afetados pelo problema e qual o impacto do problema?
e Descreva a sua solugdo e como ela resolve o problema.

e Qual a proposta de valor e os beneficios que a solucdo traz.

e Por que sua solucédo é inovadora?

e Quais os principais competidores e quais os diferenciais da sua solucédo?

e Qual a equipe e quais as competéncias da equipe para levar o negécio a diante?

e Expliqgue de forma sucinta qual o Modelo de Negdcio (como funciona(rd) a operagdo, como pretende
comercializar a solucao.

Para mais dicas assista o video abaixo:

https://www.youtube.com/watch?v=blGWa3c3gRw

Ambiente e Qualidade

e lluminacado - escolha um local bem iluminado para gravar o seu video. O excesso e a falta de iluminacdo
fardo com que seu video perca detalhes importantes na hora da demonstracao;


https://www.youtube.com/watch?v=blGWa3c3qRw
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e Audio - utilize microfone para o audio ficar melhor. Escolha um ambiente silencioso, livre de ruidos que
interfiram no audio;

e Estabilizacdo - Ao manipular a camera, faga movimentos suaves ou faga o uso de tripés ou suportes que
mantenham a camera estavel;

e Qualidade — Procure gravar o video com boa qualidade e resolucdo. Apds a gravacao, assista e confira a
qualidade da imagem e audio;

e Recursos Visuais - E permitido o uso de recursos visuais que tragam mais clareza, dinamismo e que ilustrem
o conteldo do video;

CRITERIOS DE AVALIACAO:

CRITERIO 1 - DISRUPCAO

SUBCRITERIO 1.1 - SOLUCAO E GRAU DE INOVACAO

Busca elucidar o que é a solucdo e a tecnologia em si, como ela funciona, como resolve o problema e como se
diferencia das alternativas disponiveis no mercado para resolver o problema proposto dentro da oncologia. Seja
claro na descri¢do da solucdo e busque responder, de forma detalhada, por que a sua solucdo é inovadora/disruptiva.

> Descreva a sua solucao. O que é a tecnologia em si? Como ela resolve o problema identificado? Quais
as principais funcionalidades?*

Descreva do que se trata sua solu¢do, no que consiste (produto/servico/processo/outro tipo), qual sua natureza (e.g., novo
método, procedimento, abordagem, tecnologia etc.), sua finalidade, assim como outras eventuais informagdes que o
caracterizem.

> Na sequéncia de perguntas, descreva uma versao resumida do que é a solucdo e a principal proposta
de valor, no seguinte formato:*

"Nosso(a) (O QUE E A SOLUCAO) ajuda (QUEM E O PUBLICO) que deseja (AGAO QUE
O CLIENTE PRECISA REALIZAR) para (BENEFICIOS, como ajuda na dor do cliente).

Exemplo: Nosso APLICATIVO COM INTELIGENCIA ARTIFICIAL ajuda OS PACIENTES que desejam AGENDAR
CONSULTA NO HOSPITAL para REDUZIR O TEMPO DE ESPERA.

OBS: A descricao da solucdo nesse formato sera utilizada posteriormente como a principal descriciao da sua
solucdo em materiais do Prémio, como a Revista Digital. Seja claro e busque completar as lacunas com a
descricao que elucide, para qualquer publico, o que é a sua solugdo e como ela resolve o problema proposto.

> Cite quais sao as principais formas alternativas que o cliente encontra para resolver o problema
atualmente ou os principais produtos / servicos disponiveis no mercado concorrentes da sua solucao,
que resolvem o problema que vocé atua/pretende atuar?*

> Descreva quais os diferenciais da sua solugao em relagao as existentes no mercado? Por que o cliente
escolheria a sua solucao ao invés das solucdes alternativas ou concorrentes?*
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Destaque quao inovadora e disruptiva é a sua solugdo frente as demais.

CRITERIO 2 - ALCANCE E BENEFICIO POTENCIAL

SUBCRITERIO 2.1 - PROBLEMA

Busca entender se a dor ou problema explorado é importante para o setor de oncologia e se a quantidade de
pessoas que possuem este problema é relevante. Ao preencher, demonstre que possui um profundo conhecimento
sobre o problema, apresente informacgdes detalhadas sobre os diversos publicos afetados pelo problema, citando
dados, fatos e evidéncias sempre que possivel.

» Descreva qual a dor ou problema que vocé pretende resolver? Quais sao as causas deste problema?*

O problema é ou deve ser entendido como uma necessidade ainda ndo atendida que um individuo ou organizacdo
apresenta.

SUBCRITERIO 2.2 - ALCANCE E BENEFICIOS

Avalia qual o potencial da solu¢do em resolver demandas relevantes em satide oncoldgica em grande escala.
> Descreva quais os beneficios e impacto esperado que a solucao pode trazer para o cliente/mercado.
Como ela pode melhorar a vida das pessoas e/ou clientes que passam pelo problema explorado?*

Responda de forma qualitativa e quantitativa, os beneficios esperados, como exemplo: possiveis impactos em termos
financeiros, economia de recursos, reducdo de tempo, ganho de eficiéncia, melhora em desfechos clinicos e na saude,
entre outros. Busque embasar os seus argumentos com fatos e dados.

> Detalhe quais sao os publicos (pacientes, profissionais, organizacoes, etc.) que passam pelo problema
que vocé quer resolver, quais suas caracteristicas principais e como o problema afeta cada um desses
grupos descritos? Quantas pessoas ou clientes poderao ser beneficiados pela sua solucao?*

Responda de forma quantitativa qual o volume de pessoas ou organizacdes sdo atingidos pelo problema e que
podem ser impactados ela sua solucdo. Cite dados, fatos e evidéncias sobre o publico.

> Descreva quais os principais impactos que a sua solugao pode trazer para o sistema de satide brasileiro
e para a oncologia.

CRITERIO 3 - MATURIDADE

SUBCRITERIO 3.1 EQUIPE

Elucida quais as competéncias da equipe e sua adequacgdo para implementar a solu¢do proposta e ter sucesso no
projeto, considerando aspectos como: competéncias multidisciplinares, dedicacdo, motivagdo e experiéncia.

> Sobre a equipe envolvida na iniciativa, descreva quantos profissionais estao atualmente trabalhando
no desenvolvimento tecnolégico da solucdo, qual a formacao técnica e experiéncia de cada integrante,

assim como o papel e responsabilidade no desenvolvimento técnico da solucao. Cite qual é a dedicacao
de cada um (em horas por semana).*

Se possivel, além da descricdo, inclua o LINK do CURRICULO LATTES dos principais integrantes.
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> Sobre a equipe envolvida na iniciativa, descreva quantos profissionais estao atualmente trabalhando
no desenvolvimento do negodcio e/ou possuem papel de gestio do negécio. Detalhe a formacao,

experiéncia profissional, a responsabilidade e dedicagdao (em horas por semana) dos principais
membros da equipe envolvidos na gestao e desenvolvimento do negécio.*

Se possivel, além da descricdo, inclua o LINK do perfil do LINKEDIN dos principais integrantes.

» Qual a principal motivacao da equipe e dos fundadores em terem escolhido o problema proposto para
resolver?*

SUBCRITERIO 3.2 - MATURIDADE TECNOLOGICA

Busca responder qual é o grau de maturidade tecnolégica do produto ou servico, seu estagio de desenvolvimento,
se possui evidéncias técnico-cientificas que demonstram que a solucao é eficiente, resolve o problema e é segura.

» Na sua avaliacao, qual é o Nivel de Prontidido de Tecnolégica da solucao, com base no Technology
Readiness Level (TRL)?*

TRLO TRL1 TRL 2 TRL 3 TRL 4 TRLS TRL 6 TRL7 TRL 8 TRLS
IDEIA PESQUISA FORMULAGAO PESQUISA TESTEEM TESTEEM PROTOTIPO DEMONSTRACAO FASE APLICAGAO DA
BASICA DA TECNOLOGIA APLICADA ESCALA REDUZIDA  ESCALA PILOTO EM TESTE PRE-COMERCIAL TECNOLOGIA
, Py . () —
s & ] [ef
®. = s : .
Conceitos ainda Identificagdo Concepsdo Testes Validagdo da Modelo validado Situag 3o préxima Protétipo analisado Tecnologia pronta O produto estd
nioforam testados  do lastro de de possivet @ em em ad em em pronto para ir
conhecimento aplicacbes prova de @it L] eal para o mercado
L Conceito | 1 Protétipo Il Validacdo 1 Producdo |

Infografico Alexandre Affons

e TRL1a3-Conceito: abrange desde o conceito / pesquisa cientifica em estagio inicial até a prova de conceito
experimental para a tecnologia, realizacdo de pesquisas com estudos investigativos e/ou laboratoriais;

e TRL4 a5 - Prototipo: entre a validacao funcional dos componentes em ambiente laboratorial e ensaios pré-
clinicos a validacao das funcdes criticas dos componentes em ambiente simulado relevante;

e TRL 6 a 7 — Validacdo: testes em escala piloto do protétipo em ambiente proximo ao real e/ou inicio dos
ensaios clinicos até a validacdo do prototipo em um ambiente operacional;

e TRL8a9-Producdo: tecnologia qualificada e validada em ambiente real em fase operacional a aplicacdo da
tecnologia, onde o produto estad pronto para ser lancado no mercado.

» Justifique sua resposta anterior, sobre o TRL.*

> Descreva se possui infraestrutura de laboratério de pesquisa proprio, ou outro tipo de infraestrutura
necessaria para o desenvolvimento da tecnologia, ou se possui alguma parceria firmada que dé acesso
ao uso de infraestrutura do parceiro?*

» Quais sao as principais evidéncias técnico-cientificas e resultados alcancados para afirmar que sua
solugao / tecnologia funciona, é segura e resolve o problema proposto?*

» Cite as principais leis e/ou regulamentacdes para a comercializacao da sua solugao.*



Se possivel, traga informacdes sobre os maiores desafios e qual a sua estratégia para atender esses requisitos e

exigéncias e se ja houve algum avanco importante nesse sentido (milestones).

> Descreva, brevemente, quais os proximos passos no desenvolvimento técnico/cientifico da sua

solucdo.*

As duas perguntas a seguir aplicam-se somente a Categoria Deep Techs:

> Cite as principais publicacoes cientificas que embasam o potencial da sua solucao.*

Cite ao menos uma publicacdo que corrobore com o potencial da tecnologia e quais evidéncias foram observadas

para validar a solucdo?

» Assinale a opcao abaixo que corresponde a sua solucao:*

g

Ainda nao iniciei ensaios de demonstracado cientifica da minha solucado e ainda nédo sei se sera necessaria
submissdo a Comité de Etica em Pesquisa.

Minha solugdo ndo precisa demonstrar evidéncias cientificas.

Minha solucdo precisa demonstrar evidéncias cientificas, mas ndo precisa submeter os projetos de
pesquisa a nenhum Comité de Etica em Pesquisa.

Minha solucdo precisa demonstrar evidéncias cientificas, e, quando iniciarmos os ensaios, os projetos de
pesquisa serdo submetidos a Comité de Etica em Pesquisa.

Minha solucdo precisa demonstrar evidéncias cientificas e todos os projetos de pesquisa ja foram
aprovados em Comité de Etica em Pesquisa.

SUBCRITERIO 3.3 - MATURIDADE DE NEGOCIO

Demonstra o estagio de desenvolvimento do negdcio, se ja realizou acbes de aproximacdo e entrevistas com

possiveis clientes, se possui ou busca aliangas estratégicas, se obteve algum tipo de investimento, quais as Ultimas

conquistas do negdcio e se ja estd em fase de comercializacdo e possui clientes.

» Na sua avaliagao, qual é o estagio de desenvolvimento do seu produto? Selecione uma das opc¢oes

abaixo.*

LEIA COM ATENCAO a descricio completa e exemplos de cada tépico apresentado abaixo para responder

corretamente em qual destas opc¢des o seu negocio se enquadra melhor.

Ideacédo e validagao do problema

Ideacao e validacdo do problema: Exploracdo de quais sdo as causas do problema que vocé quer
resolver, escutar o potencial cliente, entender suas dores, refinar e aprofundar a percepcdo e
entendimento do problema.

EXEMPLOS PARA DEEP TECHS: EXEMPLOS PARA DIGITAL HEALTH:

e Penso em iniciar uma trajetéria empreendedora. Dedico-me a e Estou iniciando minha atuacdo empreendedora. Ja
pesquisa cientifica/tecnolégica e reconheco em minhas identifiquei e analisei o problema que quero resolver, mas
producdes potencial em se tornar um novo produto ou ainda estou explorando possibilidades de solucdes e ideias
servico para o mercado. Estou me dedicando a identificar e de negdcio.
conhecer melhor o problema de mercado que quero resolver.



e Estou iniciando minha atuacdo empreendedora. Com base no
meu conhecimento/desenvolvimento cientifico/tecnolégico, ja
identifiquei e analisei o problema de mercado que quero
resolver, mas ainda estou explorando possibilidades e ideias
de negécio.
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e Estou iniciando minha atuacdo empreendedora. Ja
identifiquei e analisei o problema e tenho uma ideia da
solucdo que irei inserir no mercado. Estou neste momento
me dedicando a conhecer melhor meu cliente, sua
necessidade, e validando a proposta de valor para refinar
minha ideia de negdcio.

Validacao da solucao (Problem-solution Fit)

Validacao da solucdo (Problem-solution Fit): Ja estou empreendendo e nesse estagio, o foco é a
prototipacdo do produto/servico e testa-lo para validar a proposta de valor e se atende as necessidades
do cliente. Fase de encontrar o MVP (Produto Minimo Viavel, em portugués), que é uma versdo simples
do produto final, mas que ainda contém as principais funcionalidades que fazem o produto agregar valor,
e expor o MVP a uma pequena parcela do publico-alvo para analisar o seu nivel de aceitacdo por parte
dos consumidores. Estagio ainda em fase inicial de desenvolvimento, sem nenhuma receita consistente

sendo gerada.
EXEMPLOS PARA DEEP TECHS:

e Com base no meu conhecimento/desenvolvimento
cientifico/tecnoldgico, identifiquei o problema de mercado que
quero resolver e ja tenho uma ideia da solucdo que irei inserir
no mercado. Estou neste momento me dedicando a conhecer
melhor meu cliente, sua necessidade, e validando a proposta de
valor para refinar minha ideia de negdcio.

e Com base no problema de mercado que quero resolver com
minha solucéo, estou desenvolvendo/adaptando um protétipo
funcional do meu produto/servico/processo e estou testando
suas funcionalidades em ambiente controlado.

e Com base no problema de mercado que quero resolver com
minha solucédo, desenvolvi um protétipo funcional do meu
produto/servico/processo e estou realizando um piloto para
demonstracdo experimental em uma amostra de clientes,
validando se a proposta de valor e funcionalidades contemplam
as principais necessidade do meu cliente.

EXEMPLOS PARA DIGITAL HEALTHS:

e Estou desenvolvendo um protétipo funcional do meu
produto/servico/processo e estou testando suas
funcionalidades em ambiente controlado.

o Desenvolvi um protétipo funcional do meu
produto/servico/processo e estou realizando um piloto para
demonstracdo experimental em uma amostra de clientes,
validando se a proposta de valor e funcionalidades
contemplam as principais necessidade do meu cliente.

Validacao da solucao (Problem-solution Fit)

Validacao comercial (Product-market Fit): Estagio de entender como comercializar sua solu¢cdo no
mercado e se o seu produto/servico possui aderéncia no mercado. Aqui entram discussées como
precificacdo, canal de venda, discurso comercial e relevancia do diferencial competitivo.

EXEMPLOS PARA DEEP TECHS:

e Com base no meu conhecimento/desenvolvimento
cientifico/tecnoldgico, estou aplicando ou no processo de
validacdo/aprovacdes regulatdrias aplicaveis da minha solucao.

e Meu MVP do produto/servico/processo ja existe e ja possui as
aprovacoes regulatorias necessarias para comercializagdo. Nesse
momento tenho trabalhado para realizar minhas primeiras
vendas e validar minha solu¢do no mercado, a partir de
evidéncias que mostrem que ela agrega valor para os clientes.

EXEMPLOS PARA DIGITAL HEALTHS:

e Meu MVP do produto/servigo/processo ja existe. Nesse
momento tenho trabalhado para realizar minhas primeiras
vendas e validar minha solugdo no mercado.

Tracao
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Tracdo: Neste estagio a startup ja tem sua operacdo estabelecida e girando com agilidade. E nessa fase
que a empresa consegue estruturar de forma estavel o seu modelo de negocio. Fase em que ja se
conseguiu conquistar uma base de clientes robusta, os processos e indicadores chave do negécio estdo
padronizados e automatizados para atingir a etapa de escala.

EXEMPLOS PARA DEEP TECHS: EXEMPLOS PARA DIGITAL HEALTHS:

e Meu produto/servico/processo foi validado no mercado e ja e Meu produto/servico/processo foi validado no mercado e ja
realizei minhas primeiras vendas. Neste momento estou realizei minhas primeiras vendas. Neste momento estou
estruturando a gestdo da minha organizacéo e refinando meu estruturando a gestao da minha organizacéo e refinando
modelo de negécio a fim de torna-lo escalavel (em termos de meu modelo de negdcio a fim de torna-lo escalavel e
reproducao e distribuicdo) e lucrativo. lucrativo.

Escala

Escala: No estadgio de expansdo o empreendedor foca seus esforcos no crescimento exponencial da
operacao e em aumentar sua base de clientes sucessivamente, mas mantendo os custos enxutos.

EXEMPLOS PARA DEEP TECHS: EXEMPLOS PARA DIGITAL HEALTHS:

e Meu negocio estd estruturado e pronto para crescer. A intencéo e Meu negdcio esté estruturado e pronto para crescer. A
é expandi-lo no curto/médio prazo. intengdo é expandi-lo no curto/médio prazo.

» Vocé possui validacbes comerciais (entrevistas, prototipacdo ou testes no mercado) da solucao
proposta com usuarios ou potenciais clientes?*

Detalhe a sua resposta com dados quantitativos, como niumero de entrevistados, especifique com quais publicos de
potenciais clientes, quais foram os aprendizados e evidéncias que confirmam que a sua solucdo resolve o problema
do cliente melhor que as solucdes existentes no mercado?

» Caso sua solucao ja esteja sendo comercializada no mercado, quem sao seus clientes? Quantas vendas
e qual a receita alcancada com a solucao?*

Se possivel traga, de forma sucinta, dados de Faturamento, DRE, fluxo caixa, plano de negécio.
> Cite, brevemente, quais as ultimas conquistas estratégicas (milestones) do seu negécio.*

» Quais os proximos passos na evolucao estratégica do seu negodcio? Por exemplo: parcerias
estratégicas, obtencdo/ rodada de investimentos, outros.*

> Sua solucdo ja recebeu/possui algum tipo de recurso externo? (e.x.: Fapesp, FINEP, Grants
internacionais, investidores-anjo, fundos capital privado, etc.)*
Sim
Nao
» Que tipo de investimento sua solugao ja recebeu/possui?*

(Escolha quantas opcdes desejar)

Recursos proprios



Financiamento via Fapesp

Financiamento via FINEP

Financiamento via linhas de crédito (BNDES, etc.)
Investidor anjo

Capital Privado

I s Y I O |

Outros investimentos. Especificar:
> Possui alguma parceria estratégica para o seu negécio? Se sim, descreva brevemente.*

» A solucao ja possui patente depositada ou publicada?*

(Escolha apenas uma opcao)

0 Sim
1 Nao
[l OQutro tipo de protecao intelectual. Especificar:

» Comente brevemente a estratégia de Propriedade Intelectual.*

CRITERIO 4 - POTENCIAL E VIABILIDADE DO NEGOCIO

SUBCRITERIO 4.1 - MODELO DE NEGOCIO

Detalha a estrutura do modelo de negdcio, evidenciando sua viabilidade e sustentabilidade financeira e se a proposta
pode ser convertida em um modelo de negdcios escalavel. E importante demonstrar bom conhecimento sobre o seu
negdcio e os aspectos que permeiam o empreendimento.

> Selecione abaixo uma ou mais op¢oes que estao relacionadas ao modelo de vendas do seu negécio:*

B2B [business to business - de empresa para empresa]

B2B2C [business to business to consumer - de empresa para empresa para o consumidor]
B2C [business to consumer - da empresa para o consumidor]

B2G [business to government - da empresa para o governo]

SAAS [Software as a Service — software como servico]

P2P [Peer to Peer - Pessoa para Pessoal]

D2C [direct to consumer - da indUstria para o consumidor]

OUTROS, ESPECIFICAR:____

OO0 Q0oogoooo

As 7 perguntas a seguir deverdo ser respondidas com base no Canvas de Modelo de Negdcio ou Business
Model Canvas. Para mais informacgdes, em como preencher o Canvas, acesse o Link abaixo:

https://digital.sebraers.com.br/blog/estrategia/business-model-canvas-como-construir-seu-modelo-de-negocio/

Seja bastante claro e objetivo nas suas respostas, procure escrever suas respostas com o limite maximo de 500
caracteres (com espacos).

» Cite quais sao os principais segmentos de clientes da solucido, os quais vocé pretende iniciar suas
vendas?*


https://digital.sebraers.com.br/blog/estrategia/business-model-canvas-como-construir-seu-modelo-de-negocio/
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> Descreva qual a proposta de valor da solucao (beneficios esperados) para cada um dos publicos citados
na resposta anterior, em termos quantitativos (ex.: preco, velocidade do servico) ou qualitativos (ex.:
design, experiéncia do cliente)?*

> Quais as parceiras-chave do seu negocio? Cite os parceiros e fornecedores que apoiam ou sao
essenciais para o funcionamento do seu negdcio.*

» Quais as atividades-chave? Quais atividades sao essenciais para seu negécio operar com sucesso e
entregar valor a seus clientes?*

> Cite quais as estratégias de relacionamento com os clientes, descrevendo como vocé fara para manter
e fidelizar seus clientes?*

» Quais os canais de venda? Por quais meios seu negécio se comunica, distribui e vende o produto ou
servico aos seus clientes?*

> Escreva sobre a estrutura de custos da solucao, fontes de receita, recursos-chave, entre outros.*
> Cite os principais riscos potenciais e barreiras de entrada do seu negécio e descreva quais as

estratégias para contorna-los.

Exemplos: sazonalidade, controles governamentais, existéncia de monopdlios, outros.

SUBCRITERIO 4.2 - MERCADO

Esse topico avalia se o Tamanho de Mercado que a solugdo pode alcancar é relevante e qual o potencial de receita
podera ser gerado, a curto, médio e longo prazo. E considerado, também, qual a fatia de mercado (marketshare) seréa
possivel atingir.

» Qual o tamanho total do mercado potencial (TAM) que a solucao se insere/pretende se inserir?
Responda o tamanho do mercado em termos da quantidade de clientes potencial e/ou a receita anual
gerada por esse mercado, assim como a taxa de crescimento desse mercado.*

» Detalhe qual o percentual deste mercado (SAM/SOM) vocé ja atua e/ou pretende iniciar suas
operacoes? Qual é essa quantidade de clientes e qual a estimava de receita que pode ser gerada?
Justifique brevemente a sua resposta.*

SUBCRITERIO 4.3 - ESCALABILIDADE

Definir qual é o nivel de escalabilidade da tecnologia. Serdo avaliadas questdes ampliacdo da base de
usuarios/clientes do produto/servico sem grande custo/ demanda operacional adicional.

> Na sua leitura, quais sao os desafios a serem enfrentados para expandir e replicar a solucao? Ela pode
ser expandida e produzida/ fabricada e distribuida em grandes quantidades? Sera possivel manter
eficiéncia da tecnologia e o lucro, mesmo com o aumento do volume de comercializacao?*

» Como vocé pretende escalar o seu negocio? Quais sdo as estratégias previstas e/ou em curso para
expandir o seu negdcio?*



SUBCRITERIO 4.4 - SINERGIA

Observa quais os pontos de potencial sinergia da solucdo e o empreendimento com o A.C.Camargo Cancer Center e
com o propésito do Prémio. Os empreendedores possuem uma visdo sobre possiveis modelos de parceria, apoio ou
colaboracgédo do A.C.Camargo com o negdcio? A solucdo, além de inovadora, pode contribuir para mudar os rumos
do cancer no Brasil?

» Como vocé entende que a sua solucao/negodcio e o A.C.Camargo Cancer Center podem trabalhar
juntos? Como o A.C.Camargo pode contribuir e/ou impulsionar o desenvolvimento de sua solucdo?*

Busque trazer a visdo de um possivel projeto de parceria ou validagdo para ser desenvolvido em conjunto, detalhando
qual tipo de apoio o A.C.Camargo poderia oferecer no desenvolvimento do seu negdcio. Evite respostas que se
limitem ao apoio financeiro ou a divulgacéo e visibilidade.

SECAO 4 - DOCUMENTOS

» Foto do REPRESENTANTE (Proponente pela inscricao) da solucao.*
ATENCAO, a FOTO deve ser da mesma pessoa que esta inscrevendo a solucdo (proponente).

Essa FOTO sera usada para divulga¢des, como a Revista Oficial (impressa e digital) do Prémio, e outros materiais de
comunicacao relacionados ao Prémio.

Requisitos para a Foto do Representante pela Inscricdo:

e Formato de arquivo JPG ou PNG

e Resolugdo: minimo 2.000 pixels

e A foto deve ser de busto: busque enquadrar a foto de forma que apareca a face inteira, sem corte, e a parte
superior do tronco. Nao envie foto de corpo inteiro, foto em que aparece outras pessoas ou objetos de
fundo.

e A foto deve ser tirada com fundo Branco ou neutro, claro

e A foto deve ser tirada em local com boa iluminacao.

Ao compartilhar o Link URL da foto, ndo esquega de remover bloqueios de acesso a imagem compartilhada para
download.

Compartilhe abaixo o Link URL da foto

» Reportagem e divulgacao do trabalho em imprensa.

Compartilhe o link (URL) do arquivo ou site



